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Prasentieren Sie sich richtig?

Ilhr Trainer, Coach und Berater fur

Key Accounting und Vertrieb
Absatzférderung, Messen und Events
Projekt-Management

Markt und Strategie

Business Planning

Mein Background

30 Jahre internationale Fuhrungserfahrung in
Vertrieb und Marketing in der HighTech-Industrie
in Konzernen und im Mittelstand

Telecom-Industrie

Technische Datenverarbeitung und CAD
Automationstechnik und Bildverarbeitung
Automotive-Industrie

Transport und Logistik

Luft- und Raumfahrt
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Sprechen Sie Ihre Kunden an?

Gewinnen sie jeden Pitch?

Inszenieren
Sie doch lhre
Inszenierung
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Inszenieren Sie doch Ihre Inszenierung!

Ein SMS Impuls-Seminar fur Messebauer und Eventagenturen

FUnf Schritte zum Erfolg

Vor dem Seminar

Gemeinsame Festlegung der Seminarschwer-
punkte und lhrer Alleinstellungsmerkmale

Versand von Ratschlagen und Empfehlungen
zur ,Inszenierung® einer Prasentation

Vorbereitung bez. Anpassung von Kurz-
prasentationen durch alle Teilnehmer

Ganztags-Seminar

Vormittags Theorie der Praxis
Aufgabenstellung und Lésung
Handlungsanweisungen
Umsetzung in die Praxis

Nachmittags  10-miniitige Prasentationen
Gemeinsame Beobachtung,
Beurteilung + Verbesserung

Nach dem Seminar (optional)
Aufgezeichnete Prasentationen zur person-
lichen Nach-Arbeit verfligbar

Remote-Prasentation zur Qualitatskontrolle
Uberarbeiteter Inszenierungen (Citrix, Skype)

Knallharter Konkurrenzkampf

Ruindse Preiswettbewerbe

Unpersdnliche Email-Ausschreibungen
Verstandnislose Einkaufer

Ihr Aufwand fur jede Akquisition steigt
Wertvolle Bestandskunden springen ab
Wichtige Kunden reduzieren ihre Budgets
Noch immer kein gutes Neukunden- Konzept

Die Trefferquote Ihrer Pitches muss erhdht werden

durch eine maglichst spannende ,Inszenierung*
Ihres Entwurfes und lhres Konzeptes

durch den Aufbau einer emotionalen und nach-
haltigen Bindung zu jedem der Anwesenden

durch Uberzeugung lhres Kunden vom ,Wert*
Ihres Angebotes durch Nutzenargumente

Denn in der Regel haben Sie nur einen Pitch!
Wie so eine Inszenierung aufgebaut wird, lernen Sie
und lhre Mitarbeiter in diesem sms-Impuls-Seminar.

Stellen auch Sie sicher, dass Ihre Angebote eine
deutlich hdhere Treffsicherheit bekommen!

Theorie und Praxis

Seminarinhalte

Die Anforderungen an einen Pitch fur einen
Messestand und einen Event

Warum lhr Pitch eine Inszenierung mit einer
Dramaturgie werden muss.

Zehn Richtlinien fur Ihre Inszenierung

Die Merkmal-Vorteil-Nutzen-Argumentation
So uberzeugen |hre Alleinstellungsmerkmale

Jeder reagiert anders! Das Limbische System
als Mechanismus lhrer gezielten Ansprache

Vom Monolog zum Dialog
die aktive Einbeziehung lhrer Teilnehmer

Die Dynamik Ihres Vortrags
So wirken Sie empathisch auf lhre Zuhdrer

“Ego-Show” - wie authentische darf man sein?

Die Prasentationen im Team
Ihr sicherster und schnellster Weg zum Erfolg

Gruppenarbeit, intensive Diskussionen,
gegenseitiges Feedback und auch viel Spal}
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